Guia kisencial para Compradores de Vivienda
2025 en Orlando, Florida

Esta guia completa esta disenada especificamente para compradores de vivienda primerizos en Orlando, Florida, que
desean navegar con confianza por el proceso de compra. Desde la preparacion financiera inicial hasta el cierre final,
este documento cubre los aspectos cruciales que todo nuevo comprador debe conocer. Aprenderas a evitar errores
costosos, optimizar tu financiamiento, trabajar eficazmente con profesionales inmaobiliarios y entender el mercado
unico de Orlando. Esta guia gratuita incluye listas de verificacion practicas, consejos de expertos y recursos locales

para garantizar que tu primera experiencia de compra sea exitosa.
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https://calendly.com/alvarezaisquel

Preparacion Financiera: ]l Primer Paso
Crucial

Preaprobacion

Ahorro para el pago hipotecaria

Fvaluacion de situacion inicial y gastos de cierre

. Obtén una preaprobacion
financiera actual

Establece un plan de ahorro hipotecaria de al menos tres

Antes de iniciar la busqueda de especifico para acumular el pago prestamistas diferentes para

propiedades, realiza un analisis
completo de tus finanzas. Revisa
tu historial crediticio, calcula tus
ingresos mensuales estables 'y
evalua tus deudas actuales. Un
puntaje crediticio superior a 620
te dara acceso a mejores tasas de
interés, aunque algunos
préstamos FHA aceptan puntajes

inicial (tipicamente entre 3.5%y
207% del valor de la propiedad)
mas los gastos de cierre
(aproximadamente 2-5%
adicionales). En Orlando, con un
precio medio de vivienda de
$350,000, esto significa ahorrar
entre $12,250 y $70,000 para el
pago inicial, mas $7,000-$17,500

comparar tasas y condiciones.
Este documento no solo fortalece
tu posicion como comprador
serio, sino que también clarifica
exactamente cuanto puedes
gastar. En el competitivo mercado
de Orlando, las ofertas sin
preaprobacion rara vez son
consideradas seriamente.

desde 580. para gastos de cierre,

La preparacion financiera no solo te posiciona como un comprador fuerte, sino que tambien te ayuda a evitar el
enamoramiento de propiedades fuera de tu presupuesto. Considera trabajar con un asesor financiero especializado en
bienes raices para optimizar tu perfil crediticio antes de solicitar préstamos. Muchos compradores primerizos en
Orlando pueden beneficiarse de programas de asistencia estatales y locales que ofrecen subsidios o prestamos con
tasas preferenciales.

Es fundamental comprender que el costo total de propiedad va mas alla de la hipoteca mensual. Incluye tambien
impuestos sobre la propiedad (que en Florida son considerablemente mas bajos que en otros estados), seguros
(incluyendo el obligatorio seguro contra huracanes en muchas zonas de Orlando), cuotas de asociacion de
propietarios (HOA) si aplica, y gastos de mantenimiento. Un prestamista experimentado puede ayudarte a calcular una
proporcion deuda-ingreso saludable que considere todos estos factores.



Conoce el Mercado Inmobiliario de Orlando

Caracteristicas Unicas del Mercado

El mercado inmobiliario de Orlando presenta
caracteristicas distintas que todo comprador primerizo
debe conocer. La ciudad combina zonas urbanas de alta
densidad con comunidades suburbanas planificadas y
areas rurales en la periferia. Cada vecindario tiene su
propio caracter, infraestructura y rango de precios. El
mercado esta influenciado por la industria turistica,
universidades locales y un creciente sector tecnologico
y medico.

A diferencia de otros mercados, Orlando experimenta
menos fluctuaciones estacionales en la disponibilidad
de viviendas, aunque los meses de primaveray verano
suelen mostrar mayor actividad. Los compradores

internacionales, especialmente de Latinoamerica,

tambien juegan un papel importante en la dinamica del
mercado local. Las propiedades en Orlando varian desde apartamentos

en el centro y condominios turisticos hasta casas
unifamiliares en comunidades planificadas. Los precios
pueden fluctuar significativamente segun la proximidad
a atracciones turisticas, lagos, escuelas de calidad y
principales empleadores.

Vecindarios Ikxmergentes Comunidades Areas Turisticas

Lake Nona, Medical City y kistablecidas Zonas cercanas a los parques
Horizon West representan areas Winter Park, College Park y tematicos como Celebration, Dr.
de rapido crecimiento con Baldwin Park son vecindarios Phillips y Windermere combinan
nuevas construcciones y consolidados con encanto proximidad a atracciones con
apreciacion acelerada. Estas historico, excelentes escuelasy comunidades residenciales de
zonas ofrecen amenidades proximidad al centro. Estos alta calidad. Ofrecen potencial
modernas, excelentes escuelasy barrios tienen inventario limitado para alquiler vacacional pero con
acceso a centros de empleo pero ofrecen estabilidad en mayores costos de HOAy
emergentes en tecnologia y valores y un sentido de seguros.

salud. comunidad establecido.

Es crucial entender las normativas especificas de Florida que afectan a los propietarios, como las leyes de homestead
exemption que pueden reducir significativamente tus impuestos si la propiedad es tu residencia principal. Tambien
debes familiarizarte con las regulaciones de las asociaciones de propietarios (HOAs), muy comunes en Orlando, que
pueden imponer restricciones significativas sobre modificaciones a tu propiedad y costos adicionales mensuales.



Opciones de Financiamiento para
Compradores Primerizos

@

Fvaluar Tipos de Comparar Prestamistas lixplorar Programas de
Préstamos Solicita cotizaciones de al menos Asistencia

Analiza las diferentes opciones de tres prestamistas diferentes para Investiga programas especificos
hipotecas disponibles y determina comparar tasas de interés, puntos, para compradores primerizos que
cual se adapta mejor a tu situacion costos de cierre y terminos pueden ofrecer tasas

financiera. Considera factores generales. No te limites a grandes preferenciales, pagos iniciales
como el plazo del préstamo, tasa bancos; considera cooperativas de reducidos o asistencia con los

fija vs. ajustable, y requisitos de credito y prestamistas costos de cierre.

pago inicial. especializados en hipotecas.

Tipos de Préstamos Hipotecarios Populares en Florida

Tipo de Préstamo Pago Inicial Requisitos de Crédito Ventajas

Convencional 3-20% 620+ Mejores tasas para buen
credito, eliminacion de
PMI al alcanzar 20% de
capital

FHA 3.5% 580+ Mas flexible con historial
crediticio, ideal para
compradores primerizos

VA 0% 580-620 Sin pago inicial ni PMI
para veteranosy
militares activos

USDA (0)74 640+ Para areas
rurales/suburbanas
especificas alrededor de
Orlando

En Florida, los compradores primerizos pueden acceder a programas estatales especificos como Florida Housing's
First-Time Homebuyer Program, que ofrece tasas de interés competitivas y asistencia para el pago inicial de hasta
$10,000 en forma de préstamo perdonable. El programa Florida Assist también proporciona préstamos diferidos de
hasta $7,500 para ayudar con los costos de cierre.

Es fundamental entender los costos adicionales asociados con diferentes tipos de préstamos. Por ejemplo, los
prestamos FHA requieren un seguro de hipoteca (MIP) durante toda la vida del préstamo si tu pago inicial es menor al
10%, mientras que los prestamos convencionales permiten eliminar el seguro hipotecario privado (PMI) cuando
alcanzas el 20% de capital en la propiedad. Un prestamista experimentado puede ayudarte a calcular el costo total de
propiedad considerando todos estos factores.

@ La preaprobacion para una hipoteca generalmente tiene una validez de 60 a 9o dias, asi que coordina este
paso cuidadosamente con tu busqueda activa de propiedades.



.l Proceso de Busqueda de Vivienda

La busqueda de tu primera vivienda en Orlando debe ser un proceso estructurado y estrategico. Comienza definiendo
claramente tus necesidades esenciales versus tus deseos. Las necesidades son aspectos no negociables como la
cantidad de habitaciones, ubicacion cerca del trabajo o escuelas especificas, y un rango de precio alineado con tu
preaprobacion. Los deseos son caracteristicas que mejorarian tu experiencia pero podrias sacrificar, como una piscina,
un garaje para tres autos o acabados de lujo.

Utiliza Herramientas 3
Tecnoldgicas

| Desarrollaunalistade 2
Criterios

Trabaja Kficientemente
con tu Agente

Crea dos columnas: Aprovecha los recursos en Mantéen una comunicacion

‘necesidades imprescindibles’ linea y aplicaciones moviles claray frecuente con tu

y ‘caracteristicas deseables”. para optimizar tu busqueda: agente inmobiliario:

Considera factores como:

Tamano minimo (metros
cuadrados, numero de
habitaciones y banos)

Distancia maxima
aceptable al trabajo o
escuelas

Vecindarios preferidos y
zonas escolares

Tipos de propiedades
(casa unifamiliar,

townhouse, condominio)

Edad de la construcciony
estado de mantenimiento

Restricciones de HOAy
cuotas mensuales
maximas aceptables

Configura alertas
automaticas en sitios
inmobiliarios como Zillow,
Realtorcomy el MLS local

Utiliza Google Maps para
evaluar tiempos de
traslado y proximidad a
Servicios

Consulta bases de datos
publicas del condado de
Orange para verificar
Impuestos, permisos
previos e historial de la
propiedad

Revisa los mapas de zonas
de inundacion de FEMA,
especialmente importante
en Florida

Programa visitas
agrupadas por zonas para
maximizar la eficiencia

Toma notas detalladas y
fotos durante cada visita

Proporciona
retroalimentacion
especifica después de
cada propiedad para
ayudar a refinar la
busqueda

No tengas miedo de
revisar y ajustar tus
criterios si después de
varias visitas no
encuentras opciones

adecuadas

En Orlando, es particularmente importante considerar factores especificos de Florida como la resistencia a huracanes

de la propiedad, la zonificacion para seguros contra inundaciones, y la orientacion de la casa (las propiedades con

orientacion este-oeste suelen tener facturas de electricidad mas altas debido al intenso sol de Florida). También

debes investigar los desarrollos futuros planificados en las areas que te interesan, ya que Orlando esta en constante

expansion y un terreno vacio cercano podria convertirse en un centro comercial o desarrollo residencial en los

Proximos anos.



Inspeccion y Evaluacion de la Propiedad

Importancia de las Inspecciones
Profesionales

En Florida, las inspecciones de propiedad son
particularmente criticas debido a desafios ambientales
unicos como alta humedad, termitas, moho y danos
potenciales por tormentas. Una inspeccion completa
puede evitar costos de reparacion inesperados que
podrian superar los $10,000-$20,000 después de la
compra.

Nunca omitas este paso, incluso si estas comprando
una propiedad nueva o parece estar en perfectas
condiciones. Los problemas estructurales o sistemas
defectuosos pueden no ser evidentes para un 0jo no
entrenado pero podrian representar riesgos
significativos y gastos futuros.

-

Las inspecciones profesionales pueden identificar
problemas ocultos como danos por termitas, problemas
eléctricos, defectos estructurales y sistemas mecanicos
defectuosos que no son evidentes durante una visita
regular.

Tipos de Inspecciones Recomendadas en Orlando

©

Inspeccion General

Examina todos los sistemas de la casa incluyendo
estructura, techo, fontaneria, electricidad, HVAC,
electrodomesticos y acabados interiores. En Orlando,
un inspector certificado prestara especial atencion a
signos de danos por agua y problemas relacionados
con la humedad. Costo aproximado: $300-$500.

©

Inspeccion del Techo

Especialmente importante en Florida debido a
huracanes y tormentas severas. Evalua la edad,
condicion y expectativa de vida restante del techo.
Un techo en mal estado puede aumentar
significativamente tus primas de seguro en Orlando.
Costo aproximado: $150-$300.

[=)
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Inspeccion de Termitas/WDO

Obligatoria para la mayoria de los prestamos en
Florida. Identifica infestaciones activas o danos
previos causados por termitas y otros organismos
destructores de madera. Debido al clima calido y
humedo de Orlando, esta inspeccion es crucial.
Costo aproximado: $75-$150.

Prueba de Moho

Debido a la alta humedad de Florida, las pruebas de
moho son altamente recomendables, especialmente
en propiedades mas antiguas o que han estado
vacantes. Identifica moho toxico que puede causar
problemas de salud. Costo aproximado: $300-$800.

Aprovechando los Resultados de la Inspeccion

Los hallazgos de la inspeccion no solo te ayudan a identificar problemas potenciales, sino que tambien te

proporcionan poder de negociacion. Dependiendo de los resultados, puedes:

e Solicitar que el vendedor realice reparaciones especificas antes del cierre

e Negociar una reduccion en el precio de venta equivalente al costo estimado de las reparaciones

e Solicitar un credito en el cierre para abordar los problemas despues de la compra

e En casos de problemas graves, ejercer tu derecho a cancelar el contrato dentro del periodo de inspeccion

(generalmente 10-15 dias en contratos estandar de Florida)

* En el mercado actual de Orlando, algunos compradores estan tentados a renunciar a las contingencias de

inspeccion para hacer ofertas mas atractivas. Esta practica es extremadamente arriesgada y no se

recomienda para compradores primerizos, especialmente considerando los riesgos especificos de las

propiedades en Florida.



Negociacion y Oferta kistratégica

Elementos Clave de una Oferta Competitiva

El mercado inmobiliario de Orlando puede ser altamente competitivo, especialmente en vecindarios deseables como
Winter Park, Lake Nona o Windermere. Presentar una oferta estratégica y bien estructurada puede marcar la
diferencia entre asegurar tu casa sonada o perderla ante otro comprador.

Precio de Oferta Depdsito Farnest Money Contingencias

Determina un precio competitivo Un depdsito sustancial (1-3% del Incluye protecciones razonables
basado en propiedades precio de compra) demuestra COMO inspeccion, tasacion y
comparables recientes (ultimos seriedad. En Orlando, financiamiento. En el competitivo
3-6 meses) en el mismo $5.000-$10,000 es tipico para mercado de Orlando, considera
vecindario. En Orlando, las propiedades de precio medio, limitar el periodo de inspeccion a
propiedades generalmente se pero considera aumentarlo en 10 dias en lugar de los 15 dias
venden entre 97-99% del precio situaciones de ofertas multiples estandar para hacer tu oferta mas
de lista en mercados para destacar la tuya. atractiva.

equilibrados, pero pueden
exceder el precio de lista en
vecindarios de alta demanda.

Tacticas de Negociacion Efectivas

La negociacion inmobiliaria es un arte que requiere preparacion, paciencia y estrategia. En Orlando, donde las
practicas pueden variar segun la temporada y las condiciones del mercado, estas tacticas pueden ayudarte a
conseguir mejores terminos:

1. Investiga la motivaciéon del vendedor: Entender por qué el vendedor esta vendiendo (reubicacion laboral, divorcio,
compra de otra propiedad) puede darte ventaja en la negociacion. Tu agente puede obtener esta informacion

sutilmente del agente del vendedor.

2. Enfocate en el panorama completo: No te obsesiones solo con el precio. Terminos favorables como flexibilidad
en la fecha de cierre, periodos de ocupacion post-cierre o incluso que el vendedor cubra la poliza de seguro de
titulo pueden compensar un precio ligeramente mas alto.

3. Utiliza datos concretos: Apoya tus contraofertas con datos de mercado especificos y hallazgos de inspeccion. Los
vendedores estan mas dispuestos a negociar cuando ven justificacion objetiva.

4. Mantén opciones alternativas: Continua viendo otras propiedades incluso después de presentar una oferta. Esto
te da poder psicologico en la hegociacion y un plan B si las negociaciones fracasan.

A\ Evita compartir informacion sobre tu maximo presupuesto o nivel de entusiasmo por la propiedad. Mantén
esta informacion confidencial entre tu y tu agente para no debilitar tu posicion negociadora.

Un aspecto unico del mercado de Orlando es la influencia del turismo y los compradores internacionales. Las
propiedades en areas cercanas a atracciones como Disney World o Universal pueden tener dinamicas de negociacion
diferentes, con vendedores menos flexibles debido a la demanda constante. Sin embargo, las propiedades en areas
mas residenciales tipicamente siguen patrones de negociacion mas tradicionales.



Il Proceso de Cierre en Florida

Aceptacion de Oferta (Dia 1)

Una vez que tu oferta es aceptada, el contrato
firmado se envia a la compania de titulo y al
prestamista. Deberas realizar el deposito
earnest money (generalmente 1-3% del precio
de compra) dentro de 3 dias habiles, que se
mantendra en una cuenta de depaosito en
garantia.

Periodo de Inspeccion (Dias 1-10)

Programa todas las inspecciones necesarias
inmediatamente. Despuées de recibir los
informes, negocia cualquier reparacion
necesaria o creditos con el vendedor. En Florida,
este periodo generalmente dura 10-15 dias
desde la fecha efectiva del contrato.

Seguro de Propiedad (Dias 15-30)

Obtén cotizaciones de multiples aseguradoras.
En Orlando, necesitaras cobertura para riesgos
especificos de Florida como danos por
viento/huracanes y posiblemente seguro contra
inundaciones si la propiedad esta en una zona
designada. El costo anual promedio en Orlando
oscila entre $1,500-$3,000 0 Mas.

Cierre (Dia 30-45)

En Florida, el cierre generalmente ocurre en una
compania de titulo o bufete de abogados.
Llevaras una identificacion con foto y los fondos
para el cierre (generalmente mediante
transferencia bancaria). Firmaras numerosos
documentos incluyendo el pagare, la hipotecay
las divulgaciones finales.

Costos de Cierre kspecificos de Florida

Proceso de Préstamo (Dias 1-30)

Envia rapidamente toda la documentacion
requerida a tu prestamista. El prestamista
ordenara la tasacion de la propiedad (costo
aproximado: $400-$700) y verificara tu historial
laboral, credito e ingresos. Responde a
cualquier solicitud adicional de documentacion
dentro de 24 horas para evitar retrasos.

Busqueda de Titulo (Dias 15-25)

La compania de titulo realiza una investigacion
exhaustiva para asegurar que la propiedad esta
libre de gravamenes, juicios o problemas
legales. En Florida, este proceso puede revelar
problemas unicos como violaciones de codigos
municipales no resueltas o gravamenes por
danos de huracanes anteriores.

Inspececion Final (I dia antes del
cierre)

Realiza una inspeccion final para verificar que la
propiedad esta en la condicion acordada y que
todas las reparaciones negociadas se han
completado satisfactoriamente. Tambien
confirma que todos los sistemas estan
funcionando correctamente.

Los costos de cierre en Florida generalmente representan entre 2-5% del precio de compra. Algunos costos

especificos de Florida incluyen:

Concepto Costo Aproximado Pagado Por
Impuesto de Timbre en la Escritura 0.7% del precio de compra Vendedor
Impuesto de Timbre en la 0.35% del monto del préstamo Comprador
Hipoteca
Impuesto Intangible 0.2% del monto del préstamo Comprador
Seguro de Titulo del Propietario 0.5-1% del precio de compra Generalmente el vendedor
Tarifa de Registro de Escritura $27 primera pagina, $4.50 paginas Comprador
adicionales
Tarifa de Registro de Hipoteca $27 primera pagina, $4.50 paginas Comprador
adicionales

@ En Florida, el comprador generalmente recibe las llaves de la propiedad inmediatamente después del cierre,

a menos que se haya negociado un acuerdo de ocupacion post-cierre con el vendedor.



Después de la Compra: Primeros Pasos
(Como Propietario

Acciones Inmediatas

Las primeras semanas despues de convertirte en
propietario son cruciales para establecer una base
solida y evitar problemas futuros. En Orlando, donde el
climay las condiciones ambientales pueden ser
especialmente exigentes para las viviendas, estas
acciones son particularmente importantes:

1. Cambia todas las cerraduras y codigos de seguridad
inmediatamente despues del cierre

2. Configura los servicios publicos a tu nombre
(electricidad, agua, gas, internet)

3. Verifica el funcionamiento del sistema HVAC y
programa un mantenimiento preventivo antes de la

temporada de calor intenso

4. ldentifica la ubicacion de los controles principales
(valvula de cierre de agua, panel eléctrico,

termostato)

5. Presenta tu solicitud de homestead exemption en la
oficina del tasador del condado de Orange para

En el clima de Florida, es esencial verificar la integridad

del techo, el sistema de aire acondicionado y la

reducir tus impuestos sobre la propiedad

impermeabilizacion antes de la temporada de lluvias y
huracanes que tipicamente comienza en junio.

Iistableciendo un Plan de Mantenimiento para el Clima de Florida

Mantenimiento Mensual

Inspecciona y limpia los
filtros del aire acondicionado
(crucial en Orlando debido al
uso constante)

Verifica signos de termitas o
plagas (especialmente
durante los meses mas
calidos)

Comprueba detectores de
humo y monoxido de
carbono

Inspecciona areas
propensas a la humedad
para detectar moho (banos,
sotanos, areas cercanas a las
lineas de agua)

Mantenimiento
I.stacional

e Primavera: Limpieza de
canalones, inspeccion del
techo, revision de sistema
HVAC antes del verano

e Verano: Verificacion del
sistema de irrigacion,
evaluacion de arboles para
resistencia a huracanes

e Otono: Preparacion para la
temporada de “clima frio"
(sellar ventanas, ajustar el
termostato)

¢ Invierno: Revision de
calefaccion, verificacion de
aislamiento, inspeccion para
detectar grietas en paredes
exteriores

Mantenimiento Anual

Preparacion para Fxmergencias lspecificas de Florida

Inspeccion profesional del
sistema completo de aire
acondicionado

Limpieza de ductos de
ventilacion (especialmente
importante en Florida por el
moho)

Inspeccion profesional del
techo antes de la temporada
de huracanes

Tratamiento preventivo
contra termitas (muy
recomendable en Orlando)

Verificacion del sistema de
drenaje y bombas de
sumidero si aplica

Vivir en Orlando requiere preparacion especifica para emergencias relacionadas con el clima:

e Kit de huracanes: Manten suministros para al menos 7 dias (agua, alimentos no perecederos, medicamentos,

baterias, radio, efectivo)

e Plan de evacuacion: |dentifica tu zona de evacuacion y establece rutas alternativas y destinos

e Proteccion para ventanas: Considera invertir en contraventanas para huracanes o mantener

paneles/contraventanas de tormenta accesibles

o Documentacion: Guarda copias digitales y fisicas de documentos importantes (escritura, polizas de seguro,

inventario de posesiones con fotos/videos) en un lugar seguro y accesible

[0 Mantén actualizada tu poliza de seguro de propietario y revisala anualmente. Las aseguradoras en Florida

pueden ser estrictas con requisitos de mantenimiento preventivo, y no cumplirlos podria resultar en

reclamaciones denegadas.



Recursos y Apoyo Profesional en Orlando

Tu Equipo Inmobiliario

Para una experiencia de compra exitosa en Orlando, es fundamental contar con un equipo de profesionales confiables

que entiendan las particularidades del mercado local. Estos expertos no solo te ayudaran durante el proceso de

compra, sino que tambien seran recursos valiosos anos despues de tu adquisicion.

Agente Inmobiliario

Tu agente es mucho mas que un guia para encontrar
propiedades. Un buen agente en Orlando como Aisquel
Alvarez conoce las microdinamicas de los vecindarios,
tendencias de valorizacion, riesgos especificos de zonas
(inundaciones, sinkholes), y puede conectarte con otros
profesionales de confianza.

8la

Abogado Inmobiliario

Aunque Florida no requiere abogados para transacciones
inmobiliarias, un abogado especializado puede ser
invaluable para revisar contratos, resolver problemas de
titulo complejos y asesorar sobre implicaciones fiscales,
especialmente para compradores internacionales.

)

Inspector de Viviendas

Un inspector certificado familiarizado con las
construcciones de Florida puede identificar problemas
especificos comunes en la region como danos por
humedad, deficiencias en proteccion contra huracanes, y
signos de termitas subtropicales.

JO\
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Prestamista Hipotecario

Especialistas en préstamos como los asociados con LPT
Realty conocen programas especificos para compradores
primerizos en Florida, incluyendo opciones como Florida
Housing First-Time Homebuyer Program y asistencia del
condado de Orange para el pago inicial.

9

Agente de Seguros

En Orlando, donde los seguros son significativamente
mas complejos y costosos que en muchos otros estados,
un agente especializado puede ayudarte a navegar las
opciones de cobertura para huracanes, inundaciones y
otros riesgos especificos de Florida.

Compania de Titulo

Las companias de titulo en Florida manejan la mayoria de
los cierres (a diferencia de otros estados que usan
abogados). Una compania confiable asegurara que todos
los documentos legales esten correctamente preparados
y que el titulo esté limpio.

Recursos Adicionales para Compradores en Orlando

e Organizaciones gubernamentales: Florida Housing Finance Corporation (www.floridahousing.org), Orange County

Housing and Community Development, City of Orlando Housing and Community Development

e Programas educativos: Seminarios gratuitos para compradores primerizos ofrecidos por organizaciones como

Neighbor\Works y Habitat for Humanity

e Recursos de planificacion financiera: Consejeros certificados por HUD que ofrecen asesoramiento gratuito o de

bajo costo para compradores

e Grupos comunitarios: Asociaciones de vecinos que pueden proporcionar informacion valiosa sobre areas

especificas de Orlando

‘La compra de una vivienda es un proceso complejo, pero con el equipo adecuado y los recursos correctos, puede
ser una experiencia gratificante que establece las bases para tu futuro financiero. Como tu asesora inmobiliaria,
estoy comprometida a guiarte en cada paso del camino! - Aisquel Alvarez, Realtor Asociada LPT Realty

Para solicitar una copia completa de esta guia, programar una consulta personalizada o recibir informacion sobre los

servicios adicionales que ofrecemos (como reparacion de credito y analisis financiero previo a la compra),

contactanos:

L, 407-613-6407
contacto@aisquelalvarez.com

€ www.aisquelalvarez.com

Agenda tu Cita

Ver Mas Recursos |



https://calendly.com/alvarezaisquel
https://www.aisquelalvarez.com/

