
Guía Esencial para Compradores de Vivienda 
2025 en Orlando, Florida
Eìøa �Ā�a c¾³á«pøa pìøá j�ìp½aja pìápc���ca³pµøp áaäa c¾³áäaj¾äpì jp ė�ė�pµja áä�³pä�Ĩ¾ì pµ Oä«aµj¾, F«¾ä�ja, ãĀp 
jpìpaµ µaėp�aä c¾µ c¾µ��aµĨa á¾ä p« áä¾cpì¾ jp c¾³áäa. Dpìjp «a áäpáaäac�¿µ ��µaµc�päa �µ�c�a« �aìøa p« c�pääp ��µa«, 
pìøp j¾cĀ³pµø¾ cĀbäp «¾ì aìápcø¾ì cäĀc�a«pì ãĀp ø¾j¾ µĀpė¾ c¾³áäaj¾ä jpbp c¾µ¾cpä. Aáäpµjpäáì a pė�øaä pää¾äpì 
c¾ìø¾ì¾ì, ¾áø�³�Ĩaä øĀ ��µaµc�a³�pµø¾, øäaba¥aä p��caĨ³pµøp c¾µ áä¾�pì�¾µa«pì �µ³¾b�«�aä�¾ì Ğ pµøpµjpä p« ³päcaj¾ 
āµ�c¾ jp Oä«aµj¾. Eìøa �Ā�a �äaøĀ�øa �µc«ĀĞp «�ìøaì jp ėpä���cac�¿µ áäácø�caì, c¾µìp¥¾ì jp pĝápäø¾ì Ğ äpcĀäì¾ì «¾ca«pì 
áaäa �aäaµø�Ĩaä ãĀp øĀ áä�³päa pĝápä�pµc�a jp c¾³áäa ìpa pĝ�ø¾ìa.

AGENDA TU CITA

https://calendly.com/alvarezaisquel


Preparación Financiera: El Primer Paso 
Crucial

Evaluación de situación 
financiera actual
Aµøpì jp �µ�c�aä «a bāìãĀpja jp 
áä¾á�pjajpì, äpa«�Ĩa Āµ aµá«�ì�ì 
c¾³á«pø¾ jp øĀì ��µaµĨaì. Rpė�ìa 
øĀ ��ìø¾ä�a« cäpj�ø�c�¾, ca«cĀ«a øĀì 
�µ�äpì¾ì ³pµìĀa«pì pìøab«pì Ğ 
pėa«āa øĀì jpĀjaì acøĀa«pì. Uµ 
áĀµøa¥p cäpj�ø�c�¾ ìĀápä�¾ä a 620 
øp jaäá accpì¾ a ³p¥¾äpì øaìaì jp 
�µøpäqì, aĀµãĀp a«�Āµ¾ì 
áäqìøa³¾ì FHA acpáøaµ áĀµøa¥pì 
jpìjp 580.

Ahorro para el pago 
inicial y gastos de cierre
Eìøab«pcp Āµ á«aµ jp a�¾ää¾ 
pìápc���c¾ áaäa acĀ³Ā«aä p« áa�¾ 
�µ�c�a« (ø�á�ca³pµøp pµøäp 3.5% Ğ 
20% jp« ėa«¾ä jp «a áä¾á�pjaj) 
³áì «¾ì �aìø¾ì jp c�pääp 
(aáä¾ĝ�³aja³pµøp 2-5% 
aj�c�¾µa«pì). Eµ Oä«aµj¾, c¾µ Āµ 
áäpc�¾ ³pj�¾ jp ė�ė�pµja jp 
$350,000, pìø¾ ì��µ���ca a�¾ääaä 
pµøäp $12,250 Ğ $70,000 áaäa p« 
áa�¾ �µ�c�a«, ³áì $7,000-$17,500 
áaäa �aìø¾ì jp c�pääp.

Preaprobación 
hipotecaria
Obøqµ Āµa áäpaáä¾bac�¿µ 
��á¾øpcaä�a jp a« ³pµ¾ì øäpì 
áäpìøa³�ìøaì j��päpµøpì áaäa 
c¾³áaäaä øaìaì Ğ c¾µj�c�¾µpì. 
Eìøp j¾cĀ³pµø¾ µ¾ ì¾«¾ �¾äøa«pcp 
øĀ á¾ì�c�¿µ c¾³¾ c¾³áäaj¾ä 
ìpä�¾, ì�µ¾ ãĀp øa³b�qµ c«aä���ca 
pĝacøa³pµøp cĀáµø¾ áĀpjpì 
�aìøaä. Eµ p« c¾³ápø�ø�ė¾ ³päcaj¾ 
jp Oä«aµj¾, «aì ¾�päøaì ì�µ 
áäpaáä¾bac�¿µ äaäa ėpĨ ì¾µ 
c¾µì�jpäajaì ìpä�a³pµøp.

La áäpáaäac�¿µ ��µaµc�päa µ¾ ì¾«¾ øp á¾ì�c�¾µa c¾³¾ Āµ c¾³áäaj¾ä �Āpäøp, ì�µ¾ ãĀp øa³b�qµ øp aĞĀja a pė�øaä p« 
pµa³¾äa³�pµø¾ jp áä¾á�pjajpì �Āpäa jp øĀ áäpìĀáĀpìø¾. C¾µì�jpäa øäaba¥aä c¾µ Āµ aìpì¾ä ��µaµc�pä¾ pìápc�a«�Ĩaj¾ pµ 
b�pµpì äa�cpì áaäa ¾áø�³�Ĩaä øĀ ápä��« cäpj�ø�c�¾ aµøpì jp ì¾«�c�øaä áäqìøa³¾ì. MĀc�¾ì c¾³áäaj¾äpì áä�³pä�Ĩ¾ì pµ 
Oä«aµj¾ áĀpjpµ bpµp��c�aäìp jp áä¾�äa³aì jp aì�ìøpµc�a pìøaøa«pì Ğ «¾ca«pì ãĀp ¾�äpcpµ ìĀbì�j�¾ì ¾ áäqìøa³¾ì c¾µ 
øaìaì áäp�päpµc�a«pì.

Eì �Āµja³pµøa« c¾³áäpµjpä ãĀp p« c¾ìø¾ ø¾øa« jp áä¾á�pjaj ėa ³áì a««á jp «a ��á¾øpca ³pµìĀa«. Iµc«ĀĞp øa³b�qµ 
�³áĀpìø¾ì ì¾bäp «a áä¾á�pjaj (ãĀp pµ F«¾ä�ja ì¾µ c¾µì�jpäab«p³pµøp ³áì ba¥¾ì ãĀp pµ ¾øä¾ì pìøaj¾ì), ìp�Āä¾ì 
(�µc«ĀĞpµj¾ p« ¾b«��aø¾ä�¾ ìp�Āä¾ c¾µøäa �Āäacaµpì pµ ³Āc�aì Ĩ¾µaì jp Oä«aµj¾), cĀ¾øaì jp aì¾c�ac�¿µ jp 
áä¾á�pøaä�¾ì (HOA) ì� aá«�ca, Ğ �aìø¾ì jp ³aµøpµ�³�pµø¾. Uµ áäpìøa³�ìøa pĝápä�³pµøaj¾ áĀpjp aĞĀjaäøp a ca«cĀ«aä Āµa 
áä¾á¾äc�¿µ jpĀja-�µ�äpì¾ ìa«Ājab«p ãĀp c¾µì�jpäp ø¾j¾ì pìø¾ì �acø¾äpì.



Conoce el Mercado Inmobiliario de Orlando
Características Únicas del Mercado

E« ³päcaj¾ �µ³¾b�«�aä�¾ jp Oä«aµj¾ áäpìpµøa 
caäacøpä�ìø�caì j�ìø�µøaì ãĀp ø¾j¾ c¾³áäaj¾ä áä�³pä�Ĩ¾ 
jpbp c¾µ¾cpä. La c�Ājaj c¾³b�µa Ĩ¾µaì Āäbaµaì jp a«øa 
jpµì�jaj c¾µ c¾³Āµ�jajpì ìĀbĀäbaµaì á«aµ���cajaì Ğ 
áäpaì äĀäa«pì pµ «a ápä��pä�a. Caja ėpc�µjaä�¾ ø�pµp ìĀ 
áä¾á�¾ caäácøpä, �µ�äapìøäĀcøĀäa Ğ äaµ�¾ jp áäpc�¾ì. E« 
³päcaj¾ pìøá �µ�«Āpµc�aj¾ á¾ä «a �µjĀìøä�a øĀä�ìø�ca, 
Āµ�ėpäì�jajpì «¾ca«pì Ğ Āµ cäpc�pµøp ìpcø¾ä øpcµ¾«¿��c¾ 
Ğ ³qj�c¾.

A j��päpµc�a jp ¾øä¾ì ³päcaj¾ì, Oä«aµj¾ pĝápä�³pµøa 
³pµ¾ì �«ĀcøĀac�¾µpì pìøac�¾µa«pì pµ «a j�ìá¾µ�b�«�jaj 
jp ė�ė�pµjaì, aĀµãĀp «¾ì ³pìpì jp áä�³aėpäa Ğ ėpäaµ¾ 
ìĀp«pµ ³¾ìøäaä ³aĞ¾ä acø�ė�jaj. L¾ì c¾³áäaj¾äpì 
�µøpäµac�¾µa«pì, pìápc�a«³pµøp jp Laø�µ¾a³qä�ca, 
øa³b�qµ ¥Āp�aµ Āµ áaáp« �³á¾äøaµøp pµ «a j�µá³�ca jp« 
³päcaj¾ «¾ca«. Laì áä¾á�pjajpì pµ Oä«aµj¾ ėaä�aµ jpìjp aáaäøa³pµø¾ì 

pµ p« cpµøä¾ Ğ c¾µj¾³�µ�¾ì øĀä�ìø�c¾ì �aìøa caìaì 
Āµ��a³�«�aäpì pµ c¾³Āµ�jajpì á«aµ���cajaì. L¾ì áäpc�¾ì 
áĀpjpµ �«ĀcøĀaä ì��µ���caø�ėa³pµøp ìp�āµ «a áä¾ĝ�³�jaj 
a aøäacc�¾µpì øĀä�ìø�caì, «a�¾ì, pìcĀp«aì jp ca«�jaj Ğ 
áä�µc�áa«pì p³á«paj¾äpì.

Vecindarios Emergentes
La¨p N¾µa, Mpj�ca« C�øĞ Ğ 
H¾ä�Ĩ¾µ Wpìø äpáäpìpµøaµ áäpaì 
jp äáá�j¾ cäpc�³�pµø¾ c¾µ 
µĀpėaì c¾µìøäĀcc�¾µpì Ğ 
aáäpc�ac�¿µ acp«päaja. Eìøaì 
Ĩ¾µaì ¾�äpcpµ a³pµ�jajpì 
³¾jpäµaì, pĝcp«pµøpì pìcĀp«aì Ğ 
accpì¾ a cpµøä¾ì jp p³á«p¾ 
p³pä�pµøpì pµ øpcµ¾«¾��a Ğ 
ìa«Āj.

Comunidades 
Establecidas
W�µøpä Paä¨, C¾««p�p Paä¨ Ğ 
Ba«jĘ�µ Paä¨ ì¾µ ėpc�µjaä�¾ì 
c¾µì¾«�jaj¾ì c¾µ pµcaµø¾ 
��ìø¿ä�c¾, pĝcp«pµøpì pìcĀp«aì Ğ 
áä¾ĝ�³�jaj a« cpµøä¾. Eìø¾ì 
baää�¾ì ø�pµpµ �µėpµøaä�¾ «�³�øaj¾ 
ápä¾ ¾�äpcpµ pìøab�«�jaj pµ 
ėa«¾äpì Ğ Āµ ìpµø�j¾ jp 
c¾³Āµ�jaj pìøab«pc�j¾.

Áreas Turísticas
Z¾µaì cpäcaµaì a «¾ì áaäãĀpì 
øp³áø�c¾ì c¾³¾ Cp«pbäaø�¾µ, Dä. 
P��««�áì Ğ W�µjpä³päp c¾³b�µaµ 
áä¾ĝ�³�jaj a aøäacc�¾µpì c¾µ 
c¾³Āµ�jajpì äpì�jpµc�a«pì jp 
a«øa ca«�jaj. O�äpcpµ á¾øpµc�a« 
áaäa a«ãĀ�«pä ėacac�¾µa« ápä¾ c¾µ 
³aĞ¾äpì c¾ìø¾ì jp HOA Ğ 
ìp�Āä¾ì.

Eì cäĀc�a« pµøpµjpä «aì µ¾ä³aø�ėaì pìápc���caì jp F«¾ä�ja ãĀp a�pcøaµ a «¾ì áä¾á�pøaä�¾ì, c¾³¾ «aì «pĞpì jp �¾³pìøpaj 
pĝp³áø�¾µ ãĀp áĀpjpµ äpjĀc�ä ì��µ���caø�ėa³pµøp øĀì �³áĀpìø¾ì ì� «a áä¾á�pjaj pì øĀ äpì�jpµc�a áä�µc�áa«. Ta³b�qµ 
jpbpì �a³�«�aä�Ĩaäøp c¾µ «aì äp�Ā«ac�¾µpì jp «aì aì¾c�ac�¾µpì jp áä¾á�pøaä�¾ì (HOAì), ³ĀĞ c¾³Āµpì pµ Oä«aµj¾, ãĀp 
áĀpjpµ �³á¾µpä äpìøä�cc�¾µpì ì��µ���caø�ėaì ì¾bäp ³¾j���cac�¾µpì a øĀ áä¾á�pjaj Ğ c¾ìø¾ì aj�c�¾µa«pì ³pµìĀa«pì.



Opciones de Financiamiento para 
Compradores Primerizos

Evaluar Tipos de 
Préstamos
Aµa«�Ĩa «aì j��päpµøpì ¾ác�¾µpì jp 
��á¾øpcaì j�ìá¾µ�b«pì Ğ jpøpä³�µa 
cĀá« ìp ajaáøa ³p¥¾ä a øĀ ì�øĀac�¿µ 
��µaµc�päa. C¾µì�jpäa �acø¾äpì 
c¾³¾ p« á«aĨ¾ jp« áäqìøa³¾, øaìa 
��¥a ėì. a¥Āìøab«p, Ğ äpãĀ�ì�ø¾ì jp 
áa�¾ �µ�c�a«.

Comparar Prestamistas
S¾«�c�øa c¾ø�Ĩac�¾µpì jp a« ³pµ¾ì 
øäpì áäpìøa³�ìøaì j��päpµøpì áaäa 
c¾³áaäaä øaìaì jp �µøpäqì, áĀµø¾ì, 
c¾ìø¾ì jp c�pääp Ğ øqä³�µ¾ì 
�pµpäa«pì. N¾ øp «�³�øpì a �äaµjpì 
baµc¾ì; c¾µì�jpäa c¾¾ápäaø�ėaì jp 
cäqj�ø¾ Ğ áäpìøa³�ìøaì 
pìápc�a«�Ĩaj¾ì pµ ��á¾øpcaì.

Explorar Programas de 
Asistencia
Iµėpìø��a áä¾�äa³aì pìápc���c¾ì 
áaäa c¾³áäaj¾äpì áä�³pä�Ĩ¾ì ãĀp 
áĀpjpµ ¾�äpcpä øaìaì 
áäp�päpµc�a«pì, áa�¾ì �µ�c�a«pì 
äpjĀc�j¾ì ¾ aì�ìøpµc�a c¾µ «¾ì 
c¾ìø¾ì jp c�pääp.

Tipos de Préstamos Hipotecarios Populares en Florida

T�á¾ jp Päqìøa³¾ Pa�¾ Iµ�c�a« RpãĀ�ì�ø¾ì jp Cäqj�ø¾ Vpµøa¥aì

C¾µėpµc�¾µa« 3-20% 620+ Mp¥¾äpì øaìaì áaäa bĀpµ 
cäqj�ø¾, p«�³�µac�¿µ jp 
PMI a« a«caµĨaä 20% jp 
caá�øa«

FHA 3.5% 580+ Máì �«pĝ�b«p c¾µ ��ìø¾ä�a« 
cäpj�ø�c�¾, �jpa« áaäa 
c¾³áäaj¾äpì áä�³pä�Ĩ¾ì

VA 0% 580-620 S�µ áa�¾ �µ�c�a« µ� PMI 
áaäa ėpøpäaµ¾ì Ğ 
³�«�øaäpì acø�ė¾ì

USDA 0% 640+ Paäa áäpaì 
äĀäa«pì/ìĀbĀäbaµaì 
pìápc���caì a«äpjpj¾ä jp 
Oä«aµj¾

Eµ F«¾ä�ja, «¾ì c¾³áäaj¾äpì áä�³pä�Ĩ¾ì áĀpjpµ accpjpä a áä¾�äa³aì pìøaøa«pì pìápc���c¾ì c¾³¾ F«¾ä�ja H¾Āì�µ�'ì 
F�äìø-T�³p H¾³pbĀĞpä Pä¾�äa³, ãĀp ¾�äpcp øaìaì jp �µøpäqì c¾³ápø�ø�ėaì Ğ aì�ìøpµc�a áaäa p« áa�¾ �µ�c�a« jp �aìøa 
$10,000 pµ �¾ä³a jp áäqìøa³¾ ápäj¾µab«p. E« áä¾�äa³a F«¾ä�ja Aìì�ìø øa³b�qµ áä¾á¾äc�¾µa áäqìøa³¾ì j��pä�j¾ì jp 
�aìøa $7,500 áaäa aĞĀjaä c¾µ «¾ì c¾ìø¾ì jp c�pääp.

Eì �Āµja³pµøa« pµøpµjpä «¾ì c¾ìø¾ì aj�c�¾µa«pì aì¾c�aj¾ì c¾µ j��päpµøpì ø�á¾ì jp áäqìøa³¾ì. P¾ä p¥p³á«¾, «¾ì 
áäqìøa³¾ì FHA äpãĀ�päpµ Āµ ìp�Āä¾ jp ��á¾øpca (MIP) jĀäaµøp ø¾ja «a ė�ja jp« áäqìøa³¾ ì� øĀ áa�¾ �µ�c�a« pì ³pµ¾ä a« 
10%, ³�pµøäaì ãĀp «¾ì áäqìøa³¾ì c¾µėpµc�¾µa«pì ápä³�øpµ p«�³�µaä p« ìp�Āä¾ ��á¾øpcaä�¾ áä�ėaj¾ (PMI) cĀaµj¾ 
a«caµĨaì p« 20% jp caá�øa« pµ «a áä¾á�pjaj. Uµ áäpìøa³�ìøa pĝápä�³pµøaj¾ áĀpjp aĞĀjaäøp a ca«cĀ«aä p« c¾ìø¾ ø¾øa« jp 
áä¾á�pjaj c¾µì�jpäaµj¾ ø¾j¾ì pìø¾ì �acø¾äpì.

La áäpaáä¾bac�¿µ áaäa Āµa ��á¾øpca �pµpäa«³pµøp ø�pµp Āµa ėa«�jpĨ jp 60 a 90 j�aì, aì� ãĀp c¾¾äj�µa pìøp 
áaì¾ cĀ�jaj¾ìa³pµøp c¾µ øĀ bāìãĀpja acø�ėa jp áä¾á�pjajpì.



El Proceso de Búsqueda de Vivienda
La bāìãĀpja jp øĀ áä�³päa ė�ė�pµja pµ Oä«aµj¾ jpbp ìpä Āµ áä¾cpì¾ pìøäĀcøĀäaj¾ Ğ pìøäaøq��c¾. C¾³�pµĨa jp��µ�pµj¾ 
c«aäa³pµøp øĀì µpcpì�jajpì pìpµc�a«pì ėpäìĀì øĀì jpìp¾ì. Laì µpcpì�jajpì ì¾µ aìápcø¾ì µ¾ µp�¾c�ab«pì c¾³¾ «a 
caµø�jaj jp �ab�øac�¾µpì, Āb�cac�¿µ cpäca jp« øäaba¥¾ ¾ pìcĀp«aì pìápc���caì, Ğ Āµ äaµ�¾ jp áäpc�¾ a«�µpaj¾ c¾µ øĀ 
áäpaáä¾bac�¿µ. L¾ì jpìp¾ì ì¾µ caäacøpä�ìø�caì ãĀp ³p¥¾äaä�aµ øĀ pĝápä�pµc�a ápä¾ á¾jä�aì ìacä���caä, c¾³¾ Āµa á�ìc�µa, 
Āµ �aäa¥p áaäa øäpì aĀø¾ì ¾ acabaj¾ì jp «Ā¥¾.

1 Desarrolla una Lista de 
Criterios
Cäpa j¾ì c¾«Ā³µaì: 
"µpcpì�jajpì �³áäpìc�µj�b«pì" 
Ğ "caäacøpä�ìø�caì jpìpab«pì". 
C¾µì�jpäa �acø¾äpì c¾³¾:

Ta³a½¾ ³�µ�³¾ (³pøä¾ì 
cĀajäaj¾ì, µā³pä¾ jp 
�ab�øac�¾µpì Ğ ba½¾ì)

D�ìøaµc�a ³áĝ�³a 
acpáøab«p a« øäaba¥¾ ¾ 
pìcĀp«aì

Vpc�µjaä�¾ì áäp�pä�j¾ì Ğ 
Ĩ¾µaì pìc¾«aäpì

T�á¾ì jp áä¾á�pjajpì 
(caìa Āµ��a³�«�aä, 
ø¾Ęµ�¾Āìp, c¾µj¾³�µ�¾)

Ejaj jp «a c¾µìøäĀcc�¿µ Ğ 
pìøaj¾ jp ³aµøpµ�³�pµø¾

Rpìøä�cc�¾µpì jp HOA Ğ 
cĀ¾øaì ³pµìĀa«pì 
³áĝ�³aì acpáøab«pì

2 Utiliza Herramientas 
Tecnológicas
Aáä¾ėpc�a «¾ì äpcĀäì¾ì pµ 
«�µpa Ğ aá«�cac�¾µpì ³¿ė�«pì 
áaäa ¾áø�³�Ĩaä øĀ bāìãĀpja:

C¾µ���Āäa a«päøaì 
aĀø¾³áø�caì pµ ì�ø�¾ì 
�µ³¾b�«�aä�¾ì c¾³¾ Z�««¾Ę, 
Rpa«ø¾ä.c¾³ Ğ p« MLS «¾ca«

Uø�«�Ĩa G¾¾�«p Maáì áaäa 
pėa«Āaä ø�p³á¾ì jp 
øäaì«aj¾ Ğ áä¾ĝ�³�jaj a 
ìpäė�c�¾ì

C¾µìĀ«øa baìpì jp jaø¾ì 
áāb«�caì jp« c¾µjaj¾ jp 
Oäaµ�p áaäa ėpä���caä 
�³áĀpìø¾ì, ápä³�ì¾ì 
áäpė�¾ì p ��ìø¾ä�a« jp «a 
áä¾á�pjaj

Rpė�ìa «¾ì ³aáaì jp Ĩ¾µaì 
jp �µĀµjac�¿µ jp FEMA, 
pìápc�a«³pµøp �³á¾äøaµøp 
pµ F«¾ä�ja

3 Trabaja Eficientemente 
con tu Agente
Maµøqµ Āµa c¾³Āµ�cac�¿µ 
c«aäa Ğ �äpcĀpµøp c¾µ øĀ 
a�pµøp �µ³¾b�«�aä�¾:

Pä¾�äa³a ė�ì�øaì 
a�äĀáajaì á¾ä Ĩ¾µaì áaäa 
³aĝ�³�Ĩaä «a p��c�pµc�a

T¾³a µ¾øaì jpøa««ajaì Ğ 
�¾ø¾ì jĀäaµøp caja ė�ì�øa

Pä¾á¾äc�¾µa 
äpøä¾a«�³pµøac�¿µ 
pìápc���ca jpìáĀqì jp 
caja áä¾á�pjaj áaäa 
aĞĀjaä a äp��µaä «a 
bāìãĀpja

N¾ øpµ�aì ³�pj¾ jp 
äpė�ìaä Ğ a¥Āìøaä øĀì 
cä�øpä�¾ì ì� jpìáĀqì jp 
ėaä�aì ė�ì�øaì µ¾ 
pµcĀpµøäaì ¾ác�¾µpì 
ajpcĀajaì

Eµ Oä«aµj¾, pì áaäø�cĀ«aä³pµøp �³á¾äøaµøp c¾µì�jpäaä �acø¾äpì pìápc���c¾ì jp F«¾ä�ja c¾³¾ «a äpì�ìøpµc�a a �Āäacaµpì 
jp «a áä¾á�pjaj, «a Ĩ¾µ���cac�¿µ áaäa ìp�Āä¾ì c¾µøäa �µĀµjac�¾µpì, Ğ «a ¾ä�pµøac�¿µ jp «a caìa («aì áä¾á�pjajpì c¾µ 
¾ä�pµøac�¿µ pìøp-¾pìøp ìĀp«pµ øpµpä �acøĀäaì jp p«pcøä�c�jaj ³áì a«øaì jpb�j¾ a« �µøpµì¾ ì¾« jp F«¾ä�ja). Ta³b�qµ 
jpbpì �µėpìø��aä «¾ì jpìaää¾««¾ì �ĀøĀä¾ì á«aµ���caj¾ì pµ «aì áäpaì ãĀp øp �µøpäpìaµ, Ğa ãĀp Oä«aµj¾ pìøá pµ c¾µìøaµøp 
pĝáaµì�¿µ Ğ Āµ øpääpµ¾ ėac�¾ cpäcaµ¾ á¾jä�a c¾µėpäø�äìp pµ Āµ cpµøä¾ c¾³päc�a« ¾ jpìaää¾««¾ äpì�jpµc�a« pµ «¾ì 
áä¿ĝ�³¾ì a½¾ì.



Inspección y Evaluación de la Propiedad
Importancia de las Inspecciones 
Profesionales
Eµ F«¾ä�ja, «aì �µìápcc�¾µpì jp áä¾á�pjaj ì¾µ 
áaäø�cĀ«aä³pµøp cä�ø�caì jpb�j¾ a jpìa��¾ì a³b�pµøa«pì 
āµ�c¾ì c¾³¾ a«øa �Ā³pjaj, øpä³�øaì, ³¾�¾ Ğ ja½¾ì 
á¾øpµc�a«pì á¾ä ø¾ä³pµøaì. Uµa �µìápcc�¿µ c¾³á«pøa 
áĀpjp pė�øaä c¾ìø¾ì jp äpáaäac�¿µ �µpìápäaj¾ì ãĀp 
á¾jä�aµ ìĀápäaä «¾ì $10,000-$20,000 jpìáĀqì jp «a 
c¾³áäa.

NĀµca ¾³�øaì pìøp áaì¾, �µc«Āì¾ ì� pìøáì c¾³áäaµj¾ 
Āµa áä¾á�pjaj µĀpėa ¾ áaäpcp pìøaä pµ ápä�pcøaì 
c¾µj�c�¾µpì. L¾ì áä¾b«p³aì pìøäĀcøĀäa«pì ¾ ì�ìøp³aì 
jp�pcøĀ¾ì¾ì áĀpjpµ µ¾ ìpä pė�jpµøpì áaäa Āµ ¾¥¾ µ¾ 
pµøäpµaj¾ ápä¾ á¾jä�aµ äpáäpìpµøaä ä�pì�¾ì 
ì��µ���caø�ė¾ì Ğ �aìø¾ì �ĀøĀä¾ì.

Laì �µìápcc�¾µpì áä¾�pì�¾µa«pì áĀpjpµ �jpµø���caä 
áä¾b«p³aì ¾cĀ«ø¾ì c¾³¾ ja½¾ì á¾ä øpä³�øaì, áä¾b«p³aì 
p«qcøä�c¾ì, jp�pcø¾ì pìøäĀcøĀäa«pì Ğ ì�ìøp³aì ³pcáµ�c¾ì 
jp�pcøĀ¾ì¾ì ãĀp µ¾ ì¾µ pė�jpµøpì jĀäaµøp Āµa ė�ì�øa 
äp�Ā«aä.

Tipos de Inspecciones Recomendadas en Orlando

Inspección General
Eĝa³�µa ø¾j¾ì «¾ì ì�ìøp³aì jp «a caìa �µc«ĀĞpµj¾ 
pìøäĀcøĀäa, øpc�¾, �¾µøaµpä�a, p«pcøä�c�jaj, HVAC, 
p«pcøä¾j¾³qìø�c¾ì Ğ acabaj¾ì �µøpä�¾äpì. Eµ Oä«aµj¾, 
Āµ �µìápcø¾ä cpäø���caj¾ áäpìøaäá pìápc�a« aøpµc�¿µ a 
ì��µ¾ì jp ja½¾ì á¾ä a�Āa Ğ áä¾b«p³aì äp«ac�¾µaj¾ì 
c¾µ «a �Ā³pjaj. C¾ìø¾ aáä¾ĝ�³aj¾: $300-$500.

Inspección de Termitas/WDO
Ob«��aø¾ä�a áaäa «a ³aĞ¾ä�a jp «¾ì áäqìøa³¾ì pµ 
F«¾ä�ja. Ijpµø���ca �µ�pìøac�¾µpì acø�ėaì ¾ ja½¾ì 
áäpė�¾ì caĀìaj¾ì á¾ä øpä³�øaì Ğ ¾øä¾ì ¾ä�aµ�ì³¾ì 
jpìøäĀcø¾äpì jp ³ajpäa. Dpb�j¾ a« c«�³a cá«�j¾ Ğ 
�ā³pj¾ jp Oä«aµj¾, pìøa �µìápcc�¿µ pì cäĀc�a«. 
C¾ìø¾ aáä¾ĝ�³aj¾: $75-$150.

Inspección del Techo
Eìápc�a«³pµøp �³á¾äøaµøp pµ F«¾ä�ja jpb�j¾ a 
�Āäacaµpì Ğ ø¾ä³pµøaì ìpėpäaì. Eėa«āa «a pjaj, 
c¾µj�c�¿µ Ğ pĝápcøaø�ėa jp ė�ja äpìøaµøp jp« øpc�¾. 
Uµ øpc�¾ pµ ³a« pìøaj¾ áĀpjp aĀ³pµøaä 
ì��µ���caø�ėa³pµøp øĀì áä�³aì jp ìp�Āä¾ pµ Oä«aµj¾. 
C¾ìø¾ aáä¾ĝ�³aj¾: $150-$300.

Prueba de Moho
Dpb�j¾ a «a a«øa �Ā³pjaj jp F«¾ä�ja, «aì áäĀpbaì jp 
³¾�¾ ì¾µ a«øa³pµøp äpc¾³pµjab«pì, pìápc�a«³pµøp 
pµ áä¾á�pjajpì ³áì aµø��Āaì ¾ ãĀp �aµ pìøaj¾ 
ėacaµøpì. Ijpµø���ca ³¾�¾ ø¿ĝ�c¾ ãĀp áĀpjp caĀìaä 
áä¾b«p³aì jp ìa«Āj. C¾ìø¾ aáä¾ĝ�³aj¾: $300-$800.

Aprovechando los Resultados de la Inspección

L¾ì �a««aĨ�¾ì jp «a �µìápcc�¿µ µ¾ ì¾«¾ øp aĞĀjaµ a �jpµø���caä áä¾b«p³aì á¾øpµc�a«pì, ì�µ¾ ãĀp øa³b�qµ øp 
áä¾á¾äc�¾µaµ á¾jpä jp µp�¾c�ac�¿µ. Dpápµj�pµj¾ jp «¾ì äpìĀ«øaj¾ì, áĀpjpì:

S¾«�c�øaä ãĀp p« ėpµjpj¾ä äpa«�cp äpáaäac�¾µpì pìápc���caì aµøpì jp« c�pääp

Np�¾c�aä Āµa äpjĀcc�¿µ pµ p« áäpc�¾ jp ėpµøa pãĀ�ėa«pµøp a« c¾ìø¾ pìø�³aj¾ jp «aì äpáaäac�¾µpì

S¾«�c�øaä Āµ cäqj�ø¾ pµ p« c�pääp áaäa ab¾äjaä «¾ì áä¾b«p³aì jpìáĀqì jp «a c¾³áäa

Eµ caì¾ì jp áä¾b«p³aì �äaėpì, p¥päcpä øĀ jpäpc�¾ a caµcp«aä p« c¾µøäaø¾ jpµøä¾ jp« ápä�¾j¾ jp �µìápcc�¿µ 
(�pµpäa«³pµøp 10-15 j�aì pµ c¾µøäaø¾ì pìøáµjaä jp F«¾ä�ja)

Eµ p« ³päcaj¾ acøĀa« jp Oä«aµj¾, a«�Āµ¾ì c¾³áäaj¾äpì pìøáµ øpµøaj¾ì a äpµĀµc�aä a «aì c¾µø�µ�pµc�aì jp 
�µìápcc�¿µ áaäa �acpä ¾�päøaì ³áì aøäacø�ėaì. Eìøa áäácø�ca pì pĝøäp³aja³pµøp aää�pì�aja Ğ µ¾ ìp 
äpc¾³�pµja áaäa c¾³áäaj¾äpì áä�³pä�Ĩ¾ì, pìápc�a«³pµøp c¾µì�jpäaµj¾ «¾ì ä�pì�¾ì pìápc���c¾ì jp «aì 
áä¾á�pjajpì pµ F«¾ä�ja.



Negociación y Oferta Estratégica
Elementos Clave de una Oferta Competitiva

E« ³päcaj¾ �µ³¾b�«�aä�¾ jp Oä«aµj¾ áĀpjp ìpä a«øa³pµøp c¾³ápø�ø�ė¾, pìápc�a«³pµøp pµ ėpc�µjaä�¾ì jpìpab«pì c¾³¾ 
W�µøpä Paä¨, La¨p N¾µa ¾ W�µjpä³päp. Päpìpµøaä Āµa ¾�päøa pìøäaøq��ca Ğ b�pµ pìøäĀcøĀäaja áĀpjp ³aäcaä «a 
j��päpµc�a pµøäp aìp�Āäaä øĀ caìa ì¾½aja ¾ ápäjpä«a aµøp ¾øä¾ c¾³áäaj¾ä.

Precio de Oferta
Dpøpä³�µa Āµ áäpc�¾ c¾³ápø�ø�ė¾ 
baìaj¾ pµ áä¾á�pjajpì 
c¾³áaäab«pì äpc�pµøpì (ā«ø�³¾ì 
3-6 ³pìpì) pµ p« ³�ì³¾ 
ėpc�µjaä�¾. Eµ Oä«aµj¾, «aì 
áä¾á�pjajpì �pµpäa«³pµøp ìp 
ėpµjpµ pµøäp 97-99% jp« áäpc�¾ 
jp «�ìøa pµ ³päcaj¾ì 
pãĀ�«�bäaj¾ì, ápä¾ áĀpjpµ 
pĝcpjpä p« áäpc�¾ jp «�ìøa pµ 
ėpc�µjaä�¾ì jp a«øa jp³aµja.

Depósito Earnest Money
Uµ jpá¿ì�ø¾ ìĀìøaµc�a« (1-3% jp« 
áäpc�¾ jp c¾³áäa) jp³Āpìøäa 
ìpä�pjaj. Eµ Oä«aµj¾, 
$5,000-$10,000 pì ø�á�c¾ áaäa 
áä¾á�pjajpì jp áäpc�¾ ³pj�¾, 
ápä¾ c¾µì�jpäa aĀ³pµøaä«¾ pµ 
ì�øĀac�¾µpì jp ¾�päøaì ³ā«ø�á«pì 
áaäa jpìøacaä «a øĀĞa.

Contingencias
Iµc«ĀĞp áä¾øpcc�¾µpì äaĨ¾µab«pì 
c¾³¾ �µìápcc�¿µ, øaìac�¿µ Ğ 
��µaµc�a³�pµø¾. Eµ p« c¾³ápø�ø�ė¾ 
³päcaj¾ jp Oä«aµj¾, c¾µì�jpäa 
«�³�øaä p« ápä�¾j¾ jp �µìápcc�¿µ a 
10 j�aì pµ «Ā�aä jp «¾ì 15 j�aì 
pìøáµjaä áaäa �acpä øĀ ¾�päøa ³áì 
aøäacø�ėa.

Tácticas de Negociación Efectivas

La µp�¾c�ac�¿µ �µ³¾b�«�aä�a pì Āµ aäøp ãĀp äpãĀ�päp áäpáaäac�¿µ, áac�pµc�a Ğ pìøäaøp��a. Eµ Oä«aµj¾, j¾µjp «aì 
áäácø�caì áĀpjpµ ėaä�aä ìp�āµ «a øp³á¾äaja Ğ «aì c¾µj�c�¾µpì jp« ³päcaj¾, pìøaì øácø�caì áĀpjpµ aĞĀjaäøp a 
c¾µìp�Ā�ä ³p¥¾äpì øqä³�µ¾ì:

Iµėpìø��a «a ³¾ø�ėac�¿µ jp« ėpµjpj¾ä: Eµøpµjpä á¾ä ãĀq p« ėpµjpj¾ä pìøá ėpµj�pµj¾ (äpĀb�cac�¿µ «ab¾äa«, j�ė¾äc�¾, 
c¾³áäa jp ¾øäa áä¾á�pjaj) áĀpjp jaäøp ėpµøa¥a pµ «a µp�¾c�ac�¿µ. TĀ a�pµøp áĀpjp ¾bøpµpä pìøa �µ�¾ä³ac�¿µ 
ìĀø�«³pµøp jp« a�pµøp jp« ėpµjpj¾ä.

1.

Eµ�¿caøp pµ p« áaµ¾äa³a c¾³á«pø¾: N¾ øp ¾bìpì�¾µpì ì¾«¾ c¾µ p« áäpc�¾. Tqä³�µ¾ì �aė¾äab«pì c¾³¾ �«pĝ�b�«�jaj 
pµ «a �pc�a jp c�pääp, ápä�¾j¾ì jp ¾cĀáac�¿µ á¾ìø-c�pääp ¾ �µc«Āì¾ ãĀp p« ėpµjpj¾ä cĀbäa «a á¿«�Ĩa jp ìp�Āä¾ jp 
ø�øĀ«¾ áĀpjpµ c¾³ápµìaä Āµ áäpc�¾ «��päa³pµøp ³áì a«ø¾.

2.

Uø�«�Ĩa jaø¾ì c¾µcäpø¾ì: Aá¾Ğa øĀì c¾µøäa¾�päøaì c¾µ jaø¾ì jp ³päcaj¾ pìápc���c¾ì Ğ �a««aĨ�¾ì jp �µìápcc�¿µ. L¾ì 
ėpµjpj¾äpì pìøáµ ³áì j�ìáĀpìø¾ì a µp�¾c�aä cĀaµj¾ ėpµ ¥Āìø���cac�¿µ ¾b¥pø�ėa.

3.

Maµøqµ ¾ác�¾µpì a«øpäµaø�ėaì: C¾µø�µāa ė�pµj¾ ¾øäaì áä¾á�pjajpì �µc«Āì¾ jpìáĀqì jp áäpìpµøaä Āµa ¾�päøa. Eìø¾ 
øp ja á¾jpä áì�c¾«¿��c¾ pµ «a µp�¾c�ac�¿µ Ğ Āµ á«aµ B ì� «aì µp�¾c�ac�¾µpì �äacaìaµ.

4.

Eė�øa c¾³áaäø�ä �µ�¾ä³ac�¿µ ì¾bäp øĀ ³áĝ�³¾ áäpìĀáĀpìø¾ ¾ µ�ėp« jp pµøĀì�aì³¾ á¾ä «a áä¾á�pjaj. Maµøqµ 
pìøa �µ�¾ä³ac�¿µ c¾µ��jpµc�a« pµøäp øā Ğ øĀ a�pµøp áaäa µ¾ jpb�«�øaä øĀ á¾ì�c�¿µ µp�¾c�aj¾äa.

Uµ aìápcø¾ āµ�c¾ jp« ³päcaj¾ jp Oä«aµj¾ pì «a �µ�«Āpµc�a jp« øĀä�ì³¾ Ğ «¾ì c¾³áäaj¾äpì �µøpäµac�¾µa«pì. Laì 
áä¾á�pjajpì pµ áäpaì cpäcaµaì a aøäacc�¾µpì c¾³¾ D�ìµpĞ W¾ä«j ¾ Uµ�ėpäìa« áĀpjpµ øpµpä j�µá³�caì jp µp�¾c�ac�¿µ 
j��päpµøpì, c¾µ ėpµjpj¾äpì ³pµ¾ì �«pĝ�b«pì jpb�j¾ a «a jp³aµja c¾µìøaµøp. S�µ p³baä�¾, «aì áä¾á�pjajpì pµ áäpaì 
³áì äpì�jpµc�a«pì ø�á�ca³pµøp ì��Āpµ áaøä¾µpì jp µp�¾c�ac�¿µ ³áì øäaj�c�¾µa«pì.



El Proceso de Cierre en Florida
1Aceptación de Oferta (Día 1)

Uµa ėpĨ ãĀp øĀ ¾�päøa pì acpáøaja, p« c¾µøäaø¾ 
��ä³aj¾ ìp pµė�a a «a c¾³áa½�a jp ø�øĀ«¾ Ğ a« 

áäpìøa³�ìøa. Dpbpäáì äpa«�Ĩaä p« jpá¿ì�ø¾ 
paäµpìø ³¾µpĞ (�pµpäa«³pµøp 1-3% jp« áäpc�¾ 

jp c¾³áäa) jpµøä¾ jp 3 j�aì �áb�«pì, ãĀp ìp 
³aµøpµjäá pµ Āµa cĀpµøa jp jpá¿ì�ø¾ pµ 

�aäaµø�a.

2 Proceso de Préstamo (Días 1-30)
Eµė�a äáá�ja³pµøp ø¾ja «a j¾cĀ³pµøac�¿µ 
äpãĀpä�ja a øĀ áäpìøa³�ìøa. E« áäpìøa³�ìøa 
¾äjpµaäá «a øaìac�¿µ jp «a áä¾á�pjaj (c¾ìø¾ 
aáä¾ĝ�³aj¾: $400-$700) Ğ ėpä���caäá øĀ ��ìø¾ä�a« 
«ab¾äa«, cäqj�ø¾ p �µ�äpì¾ì. Rpìá¾µjp a 
cĀa«ãĀ�pä ì¾«�c�øĀj aj�c�¾µa« jp j¾cĀ³pµøac�¿µ 
jpµøä¾ jp 24 �¾äaì áaäa pė�øaä äpøäaì¾ì.

3Período de Inspección (Días 1-10)
Pä¾�äa³a ø¾jaì «aì �µìápcc�¾µpì µpcpìaä�aì 

�µ³pj�aøa³pµøp. DpìáĀqì jp äpc�b�ä «¾ì 
�µ�¾ä³pì, µp�¾c�a cĀa«ãĀ�pä äpáaäac�¿µ 

µpcpìaä�a ¾ cäqj�ø¾ì c¾µ p« ėpµjpj¾ä. Eµ F«¾ä�ja, 
pìøp ápä�¾j¾ �pµpäa«³pµøp jĀäa 10-15 j�aì 

jpìjp «a �pc�a p�pcø�ėa jp« c¾µøäaø¾.

4 Búsqueda de Título (Días 15-25)
La c¾³áa½�a jp ø�øĀ«¾ äpa«�Ĩa Āµa �µėpìø��ac�¿µ 
pĝ�aĀìø�ėa áaäa aìp�Āäaä ãĀp «a áä¾á�pjaj pìøá 
«�bäp jp �äaėá³pµpì, ¥Ā�c�¾ì ¾ áä¾b«p³aì 
«p�a«pì. Eµ F«¾ä�ja, pìøp áä¾cpì¾ áĀpjp äpėp«aä 
áä¾b«p³aì āµ�c¾ì c¾³¾ ė�¾«ac�¾µpì jp c¿j��¾ì 
³Āµ�c�áa«pì µ¾ äpìĀp«øaì ¾ �äaėá³pµpì á¾ä 
ja½¾ì jp �Āäacaµpì aµøpä�¾äpì.

5Seguro de Propiedad (Días 15-30)
Obøqµ c¾ø�Ĩac�¾µpì jp ³ā«ø�á«pì aìp�Āäaj¾äaì. 
Eµ Oä«aµj¾, µpcpì�øaäáì c¾bpäøĀäa áaäa ä�pì�¾ì 

pìápc���c¾ì jp F«¾ä�ja c¾³¾ ja½¾ì á¾ä 
ė�pµø¾/�Āäacaµpì Ğ á¾ì�b«p³pµøp ìp�Āä¾ c¾µøäa 

�µĀµjac�¾µpì ì� «a áä¾á�pjaj pìøá pµ Āµa Ĩ¾µa 
jpì��µaja. E« c¾ìø¾ aµĀa« áä¾³pj�¾ pµ Oä«aµj¾ 

¾ìc�«a pµøäp $1,500-$3,000 ¾ ³áì.

6 Inspección Final (1 día antes del 
cierre)
Rpa«�Ĩa Āµa �µìápcc�¿µ ��µa« áaäa ėpä���caä ãĀp «a 
áä¾á�pjaj pìøá pµ «a c¾µj�c�¿µ ac¾äjaja Ğ ãĀp 
ø¾jaì «aì äpáaäac�¾µpì µp�¾c�ajaì ìp �aµ 
c¾³á«pøaj¾ ìaø�ì�acø¾ä�a³pµøp. Ta³b�qµ 
c¾µ��ä³a ãĀp ø¾j¾ì «¾ì ì�ìøp³aì pìøáµ 
�Āµc�¾µaµj¾ c¾ääpcøa³pµøp.

7Cierre (Día 30-45)
Eµ F«¾ä�ja, p« c�pääp �pµpäa«³pµøp ¾cĀääp pµ Āµa 

c¾³áa½�a jp ø�øĀ«¾ ¾ bĀ�pøp jp ab¾�aj¾ì. 
L«pėaäáì Āµa �jpµø���cac�¿µ c¾µ �¾ø¾ Ğ «¾ì �¾µj¾ì 

áaäa p« c�pääp (�pµpäa«³pµøp ³pj�aµøp 
øäaµì�päpµc�a baµcaä�a). F�ä³aäáì µĀ³pä¾ì¾ì 

j¾cĀ³pµø¾ì �µc«ĀĞpµj¾ p« áa�aäq, «a ��á¾øpca Ğ 
«aì j�ėĀ«�ac�¾µpì ��µa«pì.

Costos de Cierre Específicos de Florida

L¾ì c¾ìø¾ì jp c�pääp pµ F«¾ä�ja �pµpäa«³pµøp äpáäpìpµøaµ pµøäp 2-5% jp« áäpc�¾ jp c¾³áäa. A«�Āµ¾ì c¾ìø¾ì 
pìápc���c¾ì jp F«¾ä�ja �µc«ĀĞpµ:

C¾µcpáø¾ C¾ìø¾ Aáä¾ĝ�³aj¾ Pa�aj¾ P¾ä

I³áĀpìø¾ jp T�³bäp pµ «a Eìcä�øĀäa 0.7% jp« áäpc�¾ jp c¾³áäa Vpµjpj¾ä

I³áĀpìø¾ jp T�³bäp pµ «a 
H�á¾øpca

0.35% jp« ³¾µø¾ jp« áäqìøa³¾ C¾³áäaj¾ä

I³áĀpìø¾ Iµøaµ��b«p 0.2% jp« ³¾µø¾ jp« áäqìøa³¾ C¾³áäaj¾ä

Sp�Āä¾ jp T�øĀ«¾ jp« Pä¾á�pøaä�¾ 0.5-1% jp« áäpc�¾ jp c¾³áäa Gpµpäa«³pµøp p« ėpµjpj¾ä

Taä��a jp Rp��ìøä¾ jp Eìcä�øĀäa $27 áä�³päa áá��µa, $4.50 áá��µaì 
aj�c�¾µa«pì

C¾³áäaj¾ä

Taä��a jp Rp��ìøä¾ jp H�á¾øpca $27 áä�³päa áá��µa, $4.50 áá��µaì 
aj�c�¾µa«pì

C¾³áäaj¾ä

Eµ F«¾ä�ja, p« c¾³áäaj¾ä �pµpäa«³pµøp äpc�bp «aì ««aėpì jp «a áä¾á�pjaj �µ³pj�aøa³pµøp jpìáĀqì jp« c�pääp, 
a ³pµ¾ì ãĀp ìp �aĞa µp�¾c�aj¾ Āµ acĀpäj¾ jp ¾cĀáac�¿µ á¾ìø-c�pääp c¾µ p« ėpµjpj¾ä.



Después de la Compra: Primeros Pasos 
Como Propietario
Acciones Inmediatas
Laì áä�³päaì ìp³aµaì jpìáĀqì jp c¾µėpäø�äøp pµ 
áä¾á�pøaä�¾ ì¾µ cäĀc�a«pì áaäa pìøab«pcpä Āµa baìp 
ì¿«�ja Ğ pė�øaä áä¾b«p³aì �ĀøĀä¾ì. Eµ Oä«aµj¾, j¾µjp p« 
c«�³a Ğ «aì c¾µj�c�¾µpì a³b�pµøa«pì áĀpjpµ ìpä 
pìápc�a«³pµøp pĝ��pµøpì áaäa «aì ė�ė�pµjaì, pìøaì 
acc�¾µpì ì¾µ áaäø�cĀ«aä³pµøp �³á¾äøaµøpì:

Ca³b�a ø¾jaì «aì cpääajĀäaì Ğ c¿j��¾ì jp ìp�Āä�jaj 
�µ³pj�aøa³pµøp jpìáĀqì jp« c�pääp

1.

C¾µ���Āäa «¾ì ìpäė�c�¾ì áāb«�c¾ì a øĀ µ¾³bäp 
(p«pcøä�c�jaj, a�Āa, �aì, �µøpäµpø)

2.

Vpä���ca p« �Āµc�¾µa³�pµø¾ jp« ì�ìøp³a HVAC Ğ 
áä¾�äa³a Āµ ³aµøpµ�³�pµø¾ áäpėpµø�ė¾ aµøpì jp «a 
øp³á¾äaja jp ca«¾ä �µøpµì¾

3.

Ijpµø���ca «a Āb�cac�¿µ jp «¾ì c¾µøä¾«pì áä�µc�áa«pì 
(ėá«ėĀ«a jp c�pääp jp a�Āa, áaµp« p«qcøä�c¾, 
øpä³¾ìøaø¾)

4.

Päpìpµøa øĀ ì¾«�c�øĀj jp �¾³pìøpaj pĝp³áø�¾µ pµ «a 
¾��c�µa jp« øaìaj¾ä jp« c¾µjaj¾ jp Oäaµ�p áaäa 
äpjĀc�ä øĀì �³áĀpìø¾ì ì¾bäp «a áä¾á�pjaj

5.

Eµ p« c«�³a jp F«¾ä�ja, pì pìpµc�a« ėpä���caä «a �µøp�ä�jaj 
jp« øpc�¾, p« ì�ìøp³a jp a�äp ac¾µj�c�¾µaj¾ Ğ «a 
�³ápä³pab�«�Ĩac�¿µ aµøpì jp «a øp³á¾äaja jp ««Āė�aì Ğ 
�Āäacaµpì ãĀp ø�á�ca³pµøp c¾³�pµĨa pµ ¥Āµ�¾.

Estableciendo un Plan de Mantenimiento para el Clima de Florida

Mantenimiento Mensual
Iµìápcc�¾µa Ğ «�³á�a «¾ì 
��«øä¾ì jp« a�äp ac¾µj�c�¾µaj¾ 
(cäĀc�a« pµ Oä«aµj¾ jpb�j¾ a« 
Āì¾ c¾µìøaµøp)

Vpä���ca ì��µ¾ì jp øpä³�øaì ¾ 
á«a�aì (pìápc�a«³pµøp 
jĀäaµøp «¾ì ³pìpì ³áì 
cá«�j¾ì)

C¾³áäĀpba jpøpcø¾äpì jp 
�Ā³¾ Ğ ³¾µ¿ĝ�j¾ jp 
caäb¾µ¾

Iµìápcc�¾µa áäpaì 
áä¾ápµìaì a «a �Ā³pjaj 
áaäa jpøpcøaä ³¾�¾ (ba½¾ì, 
ì¿øaµ¾ì, áäpaì cpäcaµaì a «aì 
«�µpaì jp a�Āa)

Mantenimiento 
Estacional

Pä�³aėpäa: L�³á�pĨa jp 
caµa«¾µpì, �µìápcc�¿µ jp« 
øpc�¾, äpė�ì�¿µ jp ì�ìøp³a 
HVAC aµøpì jp« ėpäaµ¾

Vpäaµ¾: Vpä���cac�¿µ jp« 
ì�ìøp³a jp �ää��ac�¿µ, 
pėa«Āac�¿µ jp áäb¾«pì áaäa 
äpì�ìøpµc�a a �Āäacaµpì

Oø¾½¾: Päpáaäac�¿µ áaäa «a 
øp³á¾äaja jp "c«�³a �ä�¾" 
(ìp««aä ėpµøaµaì, a¥Āìøaä p« 
øpä³¾ìøaø¾)

Iµė�päµ¾: Rpė�ì�¿µ jp 
ca«p�acc�¿µ, ėpä���cac�¿µ jp 
a�ì«a³�pµø¾, �µìápcc�¿µ áaäa 
jpøpcøaä �ä�pøaì pµ áaäpjpì 
pĝøpä�¾äpì

Mantenimiento Anual
Iµìápcc�¿µ áä¾�pì�¾µa« jp« 
ì�ìøp³a c¾³á«pø¾ jp a�äp 
ac¾µj�c�¾µaj¾

L�³á�pĨa jp jĀcø¾ì jp 
ėpµø�«ac�¿µ (pìápc�a«³pµøp 
�³á¾äøaµøp pµ F«¾ä�ja á¾ä p« 
³¾�¾)

Iµìápcc�¿µ áä¾�pì�¾µa« jp« 
øpc�¾ aµøpì jp «a øp³á¾äaja 
jp �Āäacaµpì

Täaøa³�pµø¾ áäpėpµø�ė¾ 
c¾µøäa øpä³�øaì (³ĀĞ 
äpc¾³pµjab«p pµ Oä«aµj¾)

Vpä���cac�¿µ jp« ì�ìøp³a jp 
jäpµa¥p Ğ b¾³baì jp 
ìĀ³�jpä¾ ì� aá«�ca

Preparación para Emergencias Específicas de Florida

V�ė�ä pµ Oä«aµj¾ äpãĀ�päp áäpáaäac�¿µ pìápc���ca áaäa p³pä�pµc�aì äp«ac�¾µajaì c¾µ p« c«�³a:

K�ø jp �Āäacaµpì: Maµøqµ ìĀ³�µ�ìøä¾ì áaäa a« ³pµ¾ì 7 j�aì (a�Āa, a«�³pµø¾ì µ¾ ápäpcpjpä¾ì, ³pj�ca³pµø¾ì, 
baøpä�aì, äaj�¾, p�pcø�ė¾)

P«aµ jp pėacĀac�¿µ: Ijpµø���ca øĀ Ĩ¾µa jp pėacĀac�¿µ Ğ pìøab«pcp äĀøaì a«øpäµaø�ėaì Ğ jpìø�µ¾ì

Pä¾øpcc�¿µ áaäa ėpµøaµaì: C¾µì�jpäa �µėpäø�ä pµ c¾µøäaėpµøaµaì áaäa �Āäacaµpì ¾ ³aµøpµpä 
áaµp«pì/c¾µøäaėpµøaµaì jp ø¾ä³pµøa accpì�b«pì

D¾cĀ³pµøac�¿µ: GĀaäja c¾á�aì j���øa«pì Ğ ��ì�caì jp j¾cĀ³pµø¾ì �³á¾äøaµøpì (pìcä�øĀäa, á¿«�Ĩaì jp ìp�Āä¾, 
�µėpµøaä�¾ jp á¾ìpì�¾µpì c¾µ �¾ø¾ì/ė�jp¾ì) pµ Āµ «Ā�aä ìp�Āä¾ Ğ accpì�b«p

Maµøqµ acøĀa«�Ĩaja øĀ á¿«�Ĩa jp ìp�Āä¾ jp áä¾á�pøaä�¾ Ğ äpė�ìa«a aµĀa«³pµøp. Laì aìp�Āäaj¾äaì pµ F«¾ä�ja 
áĀpjpµ ìpä pìøä�cøaì c¾µ äpãĀ�ì�ø¾ì jp ³aµøpµ�³�pµø¾ áäpėpµø�ė¾, Ğ µ¾ cĀ³á«�ä«¾ì á¾jä�a äpìĀ«øaä pµ 
äpc«a³ac�¾µpì jpµp�ajaì.



Recursos y Apoyo Profesional en Orlando
Tu Equipo Inmobiliario

Paäa Āµa pĝápä�pµc�a jp c¾³áäa pĝ�ø¾ìa pµ Oä«aµj¾, pì �Āµja³pµøa« c¾µøaä c¾µ Āµ pãĀ�á¾ jp áä¾�pì�¾µa«pì c¾µ��ab«pì 
ãĀp pµø�pµjaµ «aì áaäø�cĀ«aä�jajpì jp« ³päcaj¾ «¾ca«. Eìø¾ì pĝápäø¾ì µ¾ ì¾«¾ øp aĞĀjaäáµ jĀäaµøp p« áä¾cpì¾ jp 
c¾³áäa, ì�µ¾ ãĀp øa³b�qµ ìpäáµ äpcĀäì¾ì ėa«�¾ì¾ì a½¾ì jpìáĀqì jp øĀ ajãĀ�ì�c�¿µ.

Agente Inmobiliario
TĀ a�pµøp pì ³Āc�¾ ³áì ãĀp Āµ �Ā�a áaäa pµc¾µøäaä 
áä¾á�pjajpì. Uµ bĀpµ a�pµøp pµ Oä«aµj¾ c¾³¾ A�ìãĀp« 
Á«ėaäpĨ c¾µ¾cp «aì ³�cä¾j�µá³�caì jp «¾ì ėpc�µjaä�¾ì, 
øpµjpµc�aì jp ėa«¾ä�Ĩac�¿µ, ä�pì�¾ì pìápc���c¾ì jp Ĩ¾µaì 
(�µĀµjac�¾µpì, ì�µ¨�¾«pì), Ğ áĀpjp c¾µpcøaäøp c¾µ ¾øä¾ì 
áä¾�pì�¾µa«pì jp c¾µ��aµĨa.

Prestamista Hipotecario
Eìápc�a«�ìøaì pµ áäqìøa³¾ì c¾³¾ «¾ì aì¾c�aj¾ì c¾µ LPT 
Rpa«øĞ c¾µ¾cpµ áä¾�äa³aì pìápc���c¾ì áaäa c¾³áäaj¾äpì 
áä�³pä�Ĩ¾ì pµ F«¾ä�ja, �µc«ĀĞpµj¾ ¾ác�¾µpì c¾³¾ F«¾ä�ja 
H¾Āì�µ� F�äìø-T�³p H¾³pbĀĞpä Pä¾�äa³ Ğ aì�ìøpµc�a jp« 
c¾µjaj¾ jp Oäaµ�p áaäa p« áa�¾ �µ�c�a«.

Abogado Inmobiliario
AĀµãĀp F«¾ä�ja µ¾ äpãĀ�päp ab¾�aj¾ì áaäa øäaµìacc�¾µpì 
�µ³¾b�«�aä�aì, Āµ ab¾�aj¾ pìápc�a«�Ĩaj¾ áĀpjp ìpä 
�µėa«Āab«p áaäa äpė�ìaä c¾µøäaø¾ì, äpì¾«ėpä áä¾b«p³aì jp 
ø�øĀ«¾ c¾³á«p¥¾ì Ğ aìpì¾äaä ì¾bäp �³á«�cac�¾µpì ��ìca«pì, 
pìápc�a«³pµøp áaäa c¾³áäaj¾äpì �µøpäµac�¾µa«pì.

Agente de Seguros
Eµ Oä«aµj¾, j¾µjp «¾ì ìp�Āä¾ì ì¾µ ì��µ���caø�ėa³pµøp 
³áì c¾³á«p¥¾ì Ğ c¾ìø¾ì¾ì ãĀp pµ ³Āc�¾ì ¾øä¾ì pìøaj¾ì, 
Āµ a�pµøp pìápc�a«�Ĩaj¾ áĀpjp aĞĀjaäøp a µaėp�aä «aì 
¾ác�¾µpì jp c¾bpäøĀäa áaäa �Āäacaµpì, �µĀµjac�¾µpì Ğ 
¾øä¾ì ä�pì�¾ì pìápc���c¾ì jp F«¾ä�ja.

Inspector de Viviendas
Uµ �µìápcø¾ä cpäø���caj¾ �a³�«�aä�Ĩaj¾ c¾µ «aì 
c¾µìøäĀcc�¾µpì jp F«¾ä�ja áĀpjp �jpµø���caä áä¾b«p³aì 
pìápc���c¾ì c¾³Āµpì pµ «a äp��¿µ c¾³¾ ja½¾ì á¾ä 
�Ā³pjaj, jp��c�pµc�aì pµ áä¾øpcc�¿µ c¾µøäa �Āäacaµpì, Ğ 
ì��µ¾ì jp øpä³�øaì ìĀbøä¾á�ca«pì.

Compañía de Título
Laì c¾³áa½�aì jp ø�øĀ«¾ pµ F«¾ä�ja ³aµp¥aµ «a ³aĞ¾ä�a jp 
«¾ì c�pääpì (a j��päpµc�a jp ¾øä¾ì pìøaj¾ì ãĀp Āìaµ 
ab¾�aj¾ì). Uµa c¾³áa½�a c¾µ��ab«p aìp�Āäaäá ãĀp ø¾j¾ì 
«¾ì j¾cĀ³pµø¾ì «p�a«pì pìøqµ c¾ääpcøa³pµøp áäpáaäaj¾ì 
Ğ ãĀp p« ø�øĀ«¾ pìøq «�³á�¾.

Recursos Adicionales para Compradores en Orlando

Oä�aµ�Ĩac�¾µpì �Ābpäµa³pµøa«pì: F«¾ä�ja H¾Āì�µ� F�µaµcp C¾äá¾äaø�¾µ (ĘĘĘ.�«¾ä�ja�¾Āì�µ�.¾ä�), Oäaµ�p C¾ĀµøĞ 
H¾Āì�µ� aµj C¾³³Āµ�øĞ Dpėp«¾á³pµø, C�øĞ ¾� Oä«aµj¾ H¾Āì�µ� aµj C¾³³Āµ�øĞ Dpėp«¾á³pµø

Pä¾�äa³aì pjĀcaø�ė¾ì: Sp³�µaä�¾ì �äaøĀ�ø¾ì áaäa c¾³áäaj¾äpì áä�³pä�Ĩ¾ì ¾�äpc�j¾ì á¾ä ¾ä�aµ�Ĩac�¾µpì c¾³¾ 
Np���b¾äW¾ä¨ì Ğ Hab�øaø �¾ä HĀ³aµ�øĞ

RpcĀäì¾ì jp á«aµ���cac�¿µ ��µaµc�päa: C¾µìp¥pä¾ì cpäø���caj¾ì á¾ä HUD ãĀp ¾�äpcpµ aìpì¾äa³�pµø¾ �äaøĀ�ø¾ ¾ jp 
ba¥¾ c¾ìø¾ áaäa c¾³áäaj¾äpì

GäĀá¾ì c¾³Āµ�øaä�¾ì: Aì¾c�ac�¾µpì jp ėpc�µ¾ì ãĀp áĀpjpµ áä¾á¾äc�¾µaä �µ�¾ä³ac�¿µ ėa«�¾ìa ì¾bäp áäpaì 
pìápc���caì jp Oä«aµj¾

"La c¾³áäa jp Āµa ė�ė�pµja pì Āµ áä¾cpì¾ c¾³á«p¥¾, ápä¾ c¾µ p« pãĀ�á¾ ajpcĀaj¾ Ğ «¾ì äpcĀäì¾ì c¾ääpcø¾ì, áĀpjp 
ìpä Āµa pĝápä�pµc�a �äaø���caµøp ãĀp pìøab«pcp «aì baìpì áaäa øĀ �ĀøĀä¾ ��µaµc�pä¾. C¾³¾ øĀ aìpì¾äa �µ³¾b�«�aä�a, 
pìø¾Ğ c¾³áä¾³pø�ja a �Ā�aäøp pµ caja áaì¾ jp« ca³�µ¾." - A�ìãĀp« Á«ėaäpĨ, Rpa«ø¾ä Aì¾c�aja LPT Rpa«øĞ

Paäa ì¾«�c�øaä Āµa c¾á�a c¾³á«pøa jp pìøa �Ā�a, áä¾�äa³aä Āµa c¾µìĀ«øa ápäì¾µa«�Ĩaja ¾ äpc�b�ä �µ�¾ä³ac�¿µ ì¾bäp «¾ì 
ìpäė�c�¾ì aj�c�¾µa«pì ãĀp ¾�äpcp³¾ì (c¾³¾ äpáaäac�¿µ jp cäqj�ø¾ Ğ aµá«�ì�ì ��µaµc�pä¾ áäpė�¾ a «a c¾³áäa), 
c¾µøácøaµ¾ì:

'  407-613-6407
0  c¾µøacø¾@a�ìãĀp«a«ėaäpĨ.c¾³
q  ĘĘĘ.a�ìãĀp«a«ėaäpĨ.c¾³

Agenda tu Cita

Vpä Máì RpcĀäì¾ì

https://calendly.com/alvarezaisquel
https://www.aisquelalvarez.com/

