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INTRODUCCION
:POR QUE ESTA GUIA?

Esta guia no fue creada para vender tu propiedad, sino para
ayudarte a entender si realmente estas listo para hacerlo.

A través de ejercicios de reflexion descubrirds si estas en
una etapa de exploracién, o si ya existe una intencion real
detrds de tu deseo de vender.

El propdsito es que tomes decisiones con claridad,
propésito y paz, no con impulso o presion.
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ACERCA DE RAMON OCASIO

Hola!, Soy Ramén Ocasio, esposo, padre y discipulo de Jesus. Tengo 34 anos
y soy padre de una hermosa nina de 5 anos, quien me inspira cada dia a vivir
con propdsito.

Graduado de un Bachillerato en Seguridad Publica y un Bachillerato en
Teologia, ademas poseo una certificacion en Liderazgo Integral del
reconocido programa Maxwell Leadership.

Luego de anos dedicados al servicio publico, en 2022 decidi iniciar mi
camino en el mundo de los bienes raices, combinando mi formacién en
liderazgo, fe y estrategia para construir un negocio con propdsito: ayudar a
las personas a tomar decisiones guiadas, sabias y con claridad.

Mi pasion es anadir valor a las personas y acompanarlas en procesos de
transformacién — ya sea comprando, vendiendo o invirtiendo — desde una
visidn integral que une el crecimiento personal, la sabiduria espiritual y la
excelencia profesional.

“Mi corazén detras de esta guia es ayudarte, dueno de propiedad, a tomar
decisiones guiadas, con estrategia y claridad.”
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MENTALIDAD INDISPENSABLE PARA
VENDER

NADA GRANDE SUCEDE POR
AGCIDENTE. TODA VENTA COMIENZA
CON PROPOSITO, NO CON IMPULSO.

El primer paso

Antes de publicar una propiedad, el primer paso no es fijar precio, sino entender
con claridad por qué estas vendiendo. Vender con intencion es mirar mas alla del
resultado econdmico y descubrir la raiz que te mueve a hacerlo: alivio, cambio,
libertad o propdsito.

Comienza por conocerte antes de decidir vender

La Ley de la Intencionalidad invita al vendedor a realizar su propio analisis
personal, no solo de su propiedad, sino de si mismo como protagonista del proceso:

» ¢Qué tienes a tu favor como vendedor?
Ubicacidn, condiciones, tiempo, motivacion, equipo de apoyo.

* ¢Qué beneficios o puertas nuevas puede abrir esta venta?
Reinversiodn, reduccion de deudas, mudanza, libertad financiera.

* ¢Qué puede frenarte?
Apego emocional, miedo al cambio, desconocimiento del proceso, falta de planificacién.

» ¢;Qué factores externos podrian afectar tu decision o resultado?
Competencia, mercado inestable, tasas, cargas legales.
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MINDSET

Cuando haces este ejercicio, descubres que vender no es
solo una transaccion: es una transicion.

Y la intencionalidad es la brujula que te ayuda a pasar del
deseo de vender al compromiso de hacerlo con propdsito.

Vender con intencion no es reaccionar ante la necesidad, sino
responder con claridad ante una oportunidad.
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V4

Las brechas que limitan tu decision

&

Brecha de la Suposicion: Brecha del Conocimiento: Brecha del Momento
Oportuno:

Creer que tu casavale lo No saber por dénde empezar

mismo que la de tu vecino crea pardlisis. Dudar si Pensar que “no es el

puede llevarte a fijar precios debes remodelar, pintar o momento ideal” muchas

fuera de la realidad del publicar puede hacerte veces es miedo disfrazado

mercado. perder tiempo y de prudencia.
oportunidades.

Suponer no es valorar El momento perfecto no se

La informacidn correcta es tu espera, se construye.
primer paso hacia la accion.

oo
&

Brecha del Error y la Brecha de la Perfeccion: Brecha de la Expectativa:
Desconfianza:
Creer que debes dejar la Pensar que vender sera

El temor a equivocarte, ser casa impecable o hacerlo rapido y facil genera

estafado o firmar algo mal todo por tu cuenta puede frustracion cuando la

puede detener tu avance. agotarte y retrasar la venta. realidad del mercado exige
constancia.

El error se evita con asesoria, La perfeccién no vende: la

no con inaccion. estrategia si. La paciencia estratégica
siempre da mejores
resultados.
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cDONDE ESTAS HOY?

Vender una propiedad no solo implica un proceso exterior —fotografias,
contratos, negociaciones— sino un proceso interior. La verdadera venta
comienza cuando pasas del deseo de vender al compromiso de hacerlo con
propdésito.

A continuacion, identifica con cual de estas dos mentalidades te identificas hoy:

Mentalidad De Exploracion Mentalidad De Intencionalidad

o “Pienso en comenzar mahana”

e “Espero que aparezca el comprador
solo”

e “Aprendo solo de cada error”

e “Abandono
resultados”

e “Confio solo si alguien mas lo logro
primero”

rapido si no veo

e “No se cuanto debe demorar la
venta”

Reflexiona
¢(En qué lado te encuentras hoy?

“Planifico cuando y como voy a
comenzar”
“Genero exposicion,
estrategia y tomo accién”
“Busco aprender antes de
equivocarme”

“Confio en mi proceso y en la guia

profesional”

preparo

“Conozco cada parte del proceso”
“Anticipo errores para una

transaccion mas fluida”

¢.Qué decisién puedes tomar ahora para moverte hacia la intenciéon?
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cESTOY EXPLORANDO O LISTO
PARA TOMAR ACTUAR?

“TOMATE UNOS MINUTOS PARA RESPONDER CON
SINCERIDAD. NO SE TRATA DE DECIDIR HOY, SINO DE
DESCUBRIR DONDE ESTAS PARADO.”

Esta seccidén es una pausa intencional. Un espacio para mirarte, analizar y
reconocer lo que realmente te mueve a vender. Vender tu propiedad no comienza
con una tasacion, sino con una decision interior.

Hazte estas preguntas con sinceridad. Las respuestas te ayudaran a saber si
estds listo, si necesitas apoyo, o0 si es mejor esperar un poco mas.

1 - Tu motivacion real

e ¢Qué teimpulsa a vender tu propiedad en este momento?
Ej. cambio de vida, alivio financiero, nueva inversion, crecimiento familiar,

mudanza, propdsito personal

2 - Tu meta concreta

e ¢;Que esperas lograr con esta venta?
Define un resultado claro y medible: monto, tiempo o propdsito.
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3 - Tu temores o limitaciones

e ¢Que es lo que mas te preocupa del proceso de venta?
Ej. perder dinero, equivocarte, estresarte, no encontrar comprador, ser
enganado.

4 - Tus recursos y fortalezas

e ¢Qué tienes a tu favor hoy para lograrlo?
Ej. tiempo, contactos, asesoria, buena ubicacion, motivacion, actitud, fe.

5 - Tu siguiente paso

e ¢;Que accion concreta puedes tomar hoy para avanzar hacia tu meta?
Ej. solicitar un analisis de valor, contactar un corredor, ordenar documentos,
hacer fotos, limpiar espacios.

Reflexion final

La claridad no llega cuando todo esta resuelto, sino cuando das el primer paso con
intencién. Hoy puedes elegir vender desde el miedo o vender desde el propdsito.
La diferencia entre ambos caminos es la intencion con la que decides avanzar.
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REFLEXION FINAL

LA CLARIDAD NO LLEGA CUANDO TODO ESTA
RESUELTO, SINO CUANDO DAS EL PRIMER PASO CON
INTENCION. HOY PUEDES ELEGIR VENDER DESDE EL
MIEDO O VENDER DESDE EL PROPOSITO. LA
DIFERENCIA ENTRE AMBOS CAMINOS ES LA
INTENCION CON LA QUE DECIDES AVANZAR.

Cuando haces este ejercicio descubres que vender no es una
transaccion, es una transicion.
Y toda transicién necesita una brujula: tu intencion.

Si luego de este ejercicio sientes claridad, comienza tu proceso
con proposito.

Si aun hay dudas, guarda esta guia, ora, reflexiona, y cuando
estés listo, busca acompanamiento.

“La intencion es el punto de partida hacia decisiones
sabias”
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CONCLUSION

ESTO ES SOLO EL COMIENZO DE
ALGO BUENO.

Si luego de reflexionar sientes claridad, y deseas dar el siguiente
paso, aqui tienes algunas formas de hacerlo:

1. Si necesitas orientacion o claridad sobre tu proceso
Solicita un Andlisis de Mercado Gratuito.
Descubriras cuanto podria valer tu propiedad hoy y qué factores

pueden afectar su venta.

Visita: www.ramonocasio.com

Re 2. Si prefieres una conversacién directa y sin compromiso

Puedes contactarme al

0 939-237-9163

por llamada, mensaje o WhatsApp.
Solo envia el texto:

“Necesito guia para vender mi casa.”
Y con gusto te ayudaré paso a paso.
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CONCLUSION

3. Si aln no estas listo, guarda esta guia.

Vuelve a ella cuando sientas que estas preparado.

A veces, la claridad no llega de golpe, sino paso a paso.

No olvides seguirme en las redes:
ramonocasio.realtor

ﬁ Ramon Ocasio - Corredor de bienes raices

NO NECESITAS TENER.
EL MAPA COMPLETO.
BASTA CON CONFIAR EN
QUIEN TRAZA EL CAMINO
PASO A PASO.

LA ROSA
RE A S RAMON OCASIO

PUERTO RICO
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